La décision dachat est prise a une
distance de 3 a 4 pieds d’'un présentoir,
alors celui-ci doit avoir assez d'impact a
distance pour attirer le client.

Comment un présentoir peut-il avoir
de l'impact? Par lintégration de cinq
éléments clés.

o
Caménagement: (es hauts et leb bab de o, mise en makché

Laspect, la forme et Iélévation d’un espace.

teatube: Caspect <voit ef toucheh> de lo. mise en maché
La structure physique d’un item quant a son format, sa
forme, son apparence et sa tenue, réels ou pergus.

couleun: Ciame de la mise en marché
Utilisée pour attirer 'attention, créer des associations et
provoquer des réactions émotives.

communication: le nasatewt de (o mise en marché
Le partage d’'informations ou de connaissances par le biais
d’un systéme commun de sigles, symboles ou photos dans

décor: (o touche finale de la mise en marché
Lenrichissement d’un étalage par l'ajout délements qui
contribuent au style et a I'intérét.

Une copie de notre cahier de tendances peut étre téléchargée a : www.facebook.com/HubertCompany/
app_178980925632358, Vous pouvez également appeler ou acheminer un courriel a notre équipe du

service a la clientéle pour commander votre copie dés aujourd’hui!
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